“Booster votre pouvoir dachat !'”

“ L'ultime passeport pour des
decouvertes exceptionnelles a
tarifs reduits, dans votre
departement, en France et sur
internet.”

Sortez plus, depensez moins !



3 FO RMU LES qui sadaptent a vos envies et votre budget

En fonction de la formule choisie, vous allez pouvoir profiter pleinement de nos différentes offres de

réductions ! Vous recevrez un code d'activation a renseigner dans votre application Passtime sur le téléphone
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ESSENTIEL

“Gagner plus de 1000€ par an de pouvoir d'achat
avec Passtime”.

Autour de vous
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NOS OFFRES DE REDUCTIONS

Découvertes locales Permanentes locales Permanentes nationales

‘spectacles, de théatres, magquillages, wns. fleurs, :

’événements sportifs, de bombons, chaussures, Etam.Spartoo Jules & Bnce, Jennyfer

museées , de chateaux.. vétements, presses... Spartoo, Casa, Magasins U et bien
d'autres...

PASSTIME PASSTIME

Decouvertes locales
Permanentes locales

Permanentes nationales

Billetterie en ligne

Cartes Enseignes




NOUS CONTACTER

Richard MARTIN

Resp. département 51 & 52

Tél 06 83 80 92 32
rm.52@passtime.fr

SARL RM EDITIONS

9 bis rue de la Corniche
52000 CHAUMONT
Siret: 532 779 501 00016

VOS AVANTAGES

Tarifs Groupes

Pour les CSE, Amicales,

Associations ou Groupes,
obtenez des TARIFS ANNUELS
spécifiques pour vos salaries,

membres ou adhérents.

“ Proposez Passtime a vos

Facilite de Gestion

Vous n'avez AUCUNE GESTION
de stock, de
réapprovisionnement, de
permanence... Le bénéficiaire
de Passtime est autonome sur
son application !

salaries, membres ou

adherents, ils vous
remercieront ! .
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Pouvoir d’achat

Vous participez a 'augmentation du
pouvoir d'achat de vos salariés,
mempbres ou adhérents, qui en plus
d'obtenir de grosses réductions, se
feront plaisir en famille, entre amis ou
entre collegues.



